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KVAGFOKUS

Malkeproducenter fik gode
rdd om valg af malkesystem

Skal malkestalden
skrottes til fordel for
robotter - eller om-
vendt? Pa kvaegkon-
gressen var der i gar
stor tilslutning til fore-
draget om at valge det
rigtige malkesystem.

AF JENS MATHIASEN

Skal keerne malkes af
m robotter eller i malke-
stald? Hvad siger pkonomien,
oghvor er der fordele og ulem-
per?

Det var nogle af de sporgs-
maél, som deltagerne ved
kvaegkongressen i Herning i
gar fik svar pa.

Specialkonsulent Helge
Kromann og seniorkonsulent
Jannik Toft Andersen, Seges
Kvaeg, satte de forskellige mu-
ligheder under lup.

Der blev taget udgangs-
punkt i en maelkeproducent
som i gjeblikket har tre ro-
botter. Besatningen er pa 225
koer med opdreet.

- Etablering af malkestald er en skonomisk attraktiv lasning, men den kreever et stort kapitalbehov her
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og nu, lad det fra Jannik Toft Andersen, Seges Kvag.

- Besatningen onskes ud-
videt til 375 koer. Der vil ikke
veere nogen egentlige inve-
steringer i nye staldpladser
og bése. S& overvejelserne gar
udelukkende pa valg af det
fremtidige malkesystem, lod
det fra konsulenterne.

Der blev opstillet tre scena-
rier:

- Forste mulighed er at ud-
skifte de eksisterende tre mal-
kerobotter med et nyt malke-
center. Den naeste mulighed
er at udskifte de eksisterende
robotter og indsette fem nye.
Som sidste mulighed har vi
regnet pa at indseette yderli-
gere to nye robotter, men der
kores videre med de tre eksi-

sterende, oplyser Jannik Toft
Andersen.

Malkecenter

kraaver kapital

De tre scenarier blev gennem-

gédet med fordele og ulemper.
- Der er fordele og ulemper

ved alle tre lgsninger. Men

ser man udelukkende pa den

bedste pkonomiske lesning,
sd peger vores tal pd lesningen
med et nyt malkecenter.

- Lesningen med manuel
malkning har den gkonomiske
ulempe, at den kraever et stort
kapitalbehov her og nu. Det
kan veere sveert at fa sine kre-
ditgivere med péa det, selvom
man kan vise beregninger, der
dokumenterer, at det er den
bedste lgsning i det lange lob,
siger Jannik Toft Andersen.

Flere har
fravalgt robotterne
I lobet af seancen fremlagde

Helge Kromann ogsa statistik
for udviklingen af AMS-beseet-
ninger i Danmark.

- Der er skrevet meget om
robotter i fagpressen de sene-
re ar, og faktum er, at der er
feerre robotbesatninger nu,
end der har veeret. Danmark er
det forste land i verden, hvor
antallet af robotter er faldet,
siger konsulenten.

- Der kommer ogsa nye ro-
botbesatninger til, s& udvik-
lingen er ikke sd dramatisk,
som den sommetider har vee-
ret fremstillet. Det er de storre
besetninger, som har droppet
robotterne og sat forholdsvis
mange bokse ud, siger Helge
Kromann.

Jjema@effektivtlandbrug.dk
telefon 61226755

op med manuel malkning
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B 117 besatninger er stoppet med AMS-malkning
B Heraf er 50 stoppet med malkeproduktion
M 67 har droppet robotterne og er i stedet startet

B 51 besatninger er startet op med AMS
Tallene er baseret pa statistik fra 2010 til 2015
Kilde: Helge Kromann, Seges

Vild med keer o¢ med lave omKkostninger

Pa garden Jegerlund-
hus i Bevtoft er malet
at have storst mulig
afstand mellem udbyt-
te og omkostninger.

AF CAMILLA B@NL@KKE

- Det skal vere enkelt,
M effektivt og lonsomt.

Sédanlyder det mantra, som
den 38-arige meelkeproducent
Jesper Lange fra Bevtoft hand-
ler efter, ndr han i hverdagen
driver sin bedrift p& 240 hol-
steinkeer og 165 hektar plan-
teavl.

- Det skal vere let at over-
skue. Vi teenker og arbejder ef-
fektivt med de ting, der giver
storst mulig profit, forklarer
meelkeproducenten videre om
strategien pa bedriften.

Jesper Lange er ifolge sit eget
udsagn lidt af en talnerd. Han
regner pa alt, og iseer har han
fokus pa at f& omkostningerne
sé lave som muligt.

- En low cost strategi méa
ikke forveksles med ingen
omkostninger, men det
handler om minimal investe-
ring. Hvad kan jeg nojes med
atinvestere i for at fa produk-
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t med utradi-

tionelle ideer, pdpegede melkeproducent Jesper Lange fra Bevtoft i gdr pd kvagkongressen. (Foto:

Camilla Bonlpkke)

tionen til at virke, siger Jesper
Lange, der forklarer, at en en-
kel opstilling, en overskuelig
drift og en effektiv produkti-
on, hvor man undgar dagligt
bovl, hvad end det er noget i
marken eller hos keerne man
arbejder med.

- Det handler om at have
nogle systematiske arbejds-
processor. Man skal lgse de

samme opgaver pa den sam-
me made hver dag, og sa ikke
noget med nogen lappelas-
ninger, pdpeger malkeprodu-
centen.

Reservedelene

pa hylden

Jesper Lange har en meget be-
grenset maskinpark. Mark-
bruget passes 100 procent af

maskinstationen med undta-
gelse af tromling af greesmar-
kerne.

- Det er virkelig ogséd en
pestilens den dag, det skal
klares, men jeg prover altid at
fa min sen eller min far til at
klare opgaven, smiler Jesper
Lange, der ikke laegger skjul
p4, at han er vild med sit er-
hverv - og iseer med koerne,

som han i stedet helliger sig
sin tid.

- Vores produktionsanleg
har ikke 117 finesser, der kan
ga i stykker, men det er effek-
tivt og funktionelt. Reserve-
delene ligger pa hylden, og vi
kan selv sorge for, at tingene
fungerer, forteller han.

Han understreger, at selvom
der ikke er meget at vedlige-
holde, sa skal alt grej vedlige-
holdes.

-Vihar méske 86 smorenip-
ler, der skal have besog hver
fjortende dag. Det er ikke me-
get, men det skal gores, lyder
det fra melkeproducenten,
der ogsé slar at slag for at veere
vedholdende i sin strategi.

- Man skal ikke @ndre stra-
tegi, hver gang vi har veeret til
kveegkongres. Det er dog godt
med utraditionelle ideer. Man
kommer jo aldrig foran, hvis
man altid ger som de andre,
pépeger Jesper Lange.

Kerneforretningen
er malkeproduktion
Jesper Lange har en precis
strategi for sin produktion,
uanset om melkeprisen er
hoj eller lav.

- Nar malkeprisen er sti-

gende, sa fokuserer vi pa at
producere mere melk pa de
samme omkostninger, og nar
meelkeprisen er faldende, er
vores fokus at have lavere om-
kostninger ved den samme
melkemangde. Det er jo det,
der ligger imellem udbytter
og omkostninger, der er mit,
understreger Jesper Lange,
og papeger at malet jo netop
ligger i at have sterst mulig
afstand mellem udbytte og
ombkostninger.

- Kerneforretningen er jo
forst og fremmest at produce-
re meelk og kun melk. Alt an-
det er blot mellemregninger,
pépeger melkeproducenten,
der gerne skifter bank, hvis
han vurderer at andre kan til-
byde ham lan, der er billigere
og nedigt bruger radgivning.

- Jeg far lavet mit regnskab i
landboforeningen, men ellers
er jeg ikke sé god til at bruge
konsulenter. De er for dyre,
lyder det fra malkeproducen-
ten, der dermed ogsé holder
omkostningerne pa radgiv-
ningssiden pa et minimum.
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